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. Es una de las principales razones por las que
En la actualldad, los HubSpot ha adoptado el volante de inercia.
Cuando se centra en la experiencia del cliente,

especialistas en marketing el marketing atrae y alimenta las ventas. Las

ventas se involucran y alimentan el servicio. El

estan hipercentrados en servicio deleita y retroalimenta el marketing. Y
. . . todo esto, sélo es posible cuando el cliente esta

la experiencia del cliente. en el centro, gestionado por un CRM.

El marketlng basado en Aprovechar su CRM es el secreto del marketing
. . basado en la experiencia. El marketing basado en

la experiencia pone a sus la experiencia no es solo una palabra de moda, es

. su secreto para el crecimiento. La investigacion
clientes en el centro de todo de Forrester encontr6 que las empresas que
dijeron que estaban enfocadas en la experiencia
lo que hace como vendedor.  crecieron un 40% mas rapido y aumentaron el
valor de la vida util del cliente en mas del 60% en

comparacion con las que no lo estaban.

Funciones gratuitas de Marketing Hub

La base de HubSpot tiene que ver con su herramienta CRM gratuita, que puedes usar para guardar
todos los datos de contacto e interacciones en una descripcion general. Ademas de este CRM
gratuito, el Centro de marketing, ventas y servicio ofrece otras herramientas gratuitas.

Estas son las herramientas gratuitas que ofrece Marketing Hub:

@ Formularios: formularios independientes de HubSpot, formularios emergentes, formularios
externos y formularios integrados con opciones de GDPR. Los formularios gratuitos de
HubSpot contienen la marca HubSpot y no hay mas opciones de estilo.

@ Marketing por correo electronico: cree, edite y envie correos electronicos masivos,
como boletines, directamente desde HubSpot, con un editor de arrastrar y soltar y una
personalizacion simple. La herramienta gratuita te permite enviar 2.000 correos electronicos
cada mes con la marca HubSpot.

@ Administracion de anuncios: puedes conectar HubSpot con las redes publicitarias
compatibles Google Ads, Facebook Ads y LinkedIn Ads, crear audiencias en sitios web y ver
coémo tus anuncios te ayudan a lograr tus objetivos. Cada mes, hay un limite de gasto maximo
de 1K €y puedes conectar 2 canales publicitarios diferentes.
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@ Segmentacion de listas: puedes crear listas estaticas e inteligentes basadas en varios criterios
dentro de tus contactos y utilizarlas para personalizar el correo electrénico, tu plataforma
digital y mas. El Marketing Hub gratuito otorga acceso a 5 listas inteligentes que se actualizan
automaticamente y 25 listas estaticas para agregar nuevos contactos manualmente. Ademas,
solo puede filtrar en funcién de los datos del formulario, las propiedades de los contactos
y la actividad del correo electrénico de marketing (como aperturas y clics). Excelente para
crear una lista de invitados para eventos, enviar correos electrénicos a contactos que han
descargado algo o contactos con una persona especifica.

@ Bandeja de entrada de conversaciones: crear una bandeja de entrada compartida en la que se
unan todos los correos electrénicos entrantes y las conversaciones de chat. Cualquier persona
de tu equipo podra acceder, lo cual es util cuando tu equipo de ventas quiere saber qué soporte
se ha discutido con los clientes. El centro gratuito te permite crear 1 bandeja de entrada de
conversaciones compartidas.

Descubre los beneficios de utilizar HubSpot

@ Chat en vivo: creacion de un chat para el contacto uno a uno con los visitantes de tu sitio web
integrado en el CRM. Con el plan gratuito se muestra la marca de HubSpot en la parte inferior
del chat.

@ Bots conversacionales: comienza con los chatbots y dirige a tus visitantes web al agente
de chat correcto (solo usuarios de Sales o Service Hub de pago) o al contenido correcto. El
bot conversacional gratuito te permite crear tickets, calificar clientes potenciales y reservar
reuniones, pero no ofrece una légica de ramificacién personalizada. Los bots también
muestran la marca de HubSpot.

@ Panel de control: obtén acceso a 3 paneles de control, cada uno de los cuales muestra 10
informes, y tendras toda la informacion de como se desempefia tu marketing y donde puedes
mejorar. Obtendras informacidn sobre el ROIl, o qué palabra clave en tu campafia de anuncios
genera mas ingresos. HubSpot ofrece un conjunto de informes estandar en los que puedes
hacer pequefas ediciones, para que solo veas lo que necesitas.

@ Integracion de Facebook Messenger: también se puede integrar Facebook Messenger para
comenzar con el chat en vivo y el chatbot directamente desde Facebook Messenger.
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@ Propiedades personalizadas: las propiedades
muestran todos los datos conocidos de
contacto, empresa, negocio y ticket, como el
nombre de un contacto o los datos de creacién
de un negocio. El plan de marketing gratuito le
permite crear 10 propiedades personalizadas
para contactos, empresas y negocios.

Deal Updates

Marketing Performance

@ Aplicacion mavil de HubSpot: accederas a las
herramientas de HubSpot dondequiera que
estés con la aplicacién movil de HubSpot. Las
caracteristicas incluyen escaneo de tarjetas
de presentacion, visualizacion de registros de
contactos y empresas y visualizacion de tus
tareas.

Funciones Marketing Hub Starter

Cuando quieras sacar mas provecho de tu cuenta de HubSpot y comenzar a descubrir lo que
ofrece este kit de herramientas, puedes comenzar con Marketing Hub Starter. Recomendamos
a la mayoria de nuestros clientes que comiencen con HubSpot Starter para acostumbrarse a las
muchas caracteristicas que HubSpot tiene para ofrecer antes de continuar.

Marketing Hub Starter otorga acceso a las siguientes funciones:

@ Formularios: ademds de los formularios incluidos con el plan gratuito (independiente,
emergente, externo e integrado), también puedes agregar tu propio estilo y establecer un
correo electronico de seguimiento simple.

@ Marketing por correo electrénico: Marketing Hub Starter ya no muestra la marca de HubSpot
en sus correos electronicos y puede enviar cinco veces la cantidad de contactos de marketing
que tienes en tu CRM mensualmente. Dado que Starter viene con 1,000 contactos de
marketing, la cantidad maxima de correos electronicos que puede enviar son 5,000 por mes.
Si pagas por contactos marketing adicionales, puedes enviar incluso mas correos electrénicos
cada mes. Puedes obtener mas informacién sobre los contactos de marketing en “precios”.

@ Gestion de anuncios: ademas de integrar tus redes publicitarias, Starter también te ofrece la
capacidad de crear multiples audiencias: audiencias de sitios web expandidas, audiencias
similares a Facebook y dos audiencias de listas de contactos.

@ Segmentacion de listas: Starter te permite crear mas listas inteligentes: ahora tienes a tu
disposicion 25 listas inteligentes y 25 listas estaticas. El filtrado es el mismo que con el Centro
de marketing gratuito.

@ Bandeja de entrada de conversaciones: igual que el plan gratuito.

@ Chat en vivo: lo mismo que la herramienta gratuita, pero ya no mostrara la marca de HubSpot.

@ Bots conversacionales: es lo mismo que el plan gratuito, pero sin la marca de HubSpot.

@ Panel de control: Marketing Starter te ofrece 10 paneles de control en lugar de 3.

@ Integracion con Facebook Messenger: las mismas funciones que el plan gratuito y puedes
reservar reuniones dentro de Messenger.
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@ Propiedades personalizadas: ahora puedes
crear hasta 1000 propiedades personalizadas.

@ Aplicacion moévil de HubSpot: accede a las
herramientas de HubSpot dondequiera que
estés con la aplicacién movil de HubSpot.

@ Informacion sobre el estado del correo
electrénico: tienes incluida la funcionalidad de
ver cual es su reputacion de envio de correo
electronico y realizar un seguimiento de la
reputacion de envio de correo electrénico
a lo largo del tiempo. El estado del correo
electrénico analiza la tasa de apertura, la
tasa de clics, la tasa de rebote y la tasa de
cancelacion de suscripcion.

@ Emails de seguimiento de formularios: podras enviar correos electrénicos automaticos
después de que alguien haya completado un formulario (emergente) y comenzar a nutrir y
convertir clientes potenciales.

@ Paginas de destino: directamente desde HubSpot, puedes crear paginas de destino con el
editor de arrastrar y soltar, dispones de todo tipo de plantillas dependiendo de cual sea tu
objetivo, optimizados para cualquier dispositivo y dispondras de informes de todo lo necesario
para medir el ROI

@ Campana de anuncios: jEmpieza con la reorientacién en HubSpot! Starter le permite crear 2
audiencias de listas de contactos y tiene un limite de gasto de $ 1K.

@ Monedas: administra y rastrea hasta 5 monedas diferentes en tu cuenta de HubSpot.

@ Automatizacion de marketing: activa tareas y notificaciones por correo electrénico cuando
cambie la etapa de un negocio.

Funciones de Marketing Hub Professional

Cuando necesites comenzar con la automatizacion del marketing, Marketing Hub Professional es
el plan adecuado. Este centro ofrece funciones ampliadas, automatizaciéon de marketing, blogs,
llamadas a la accién y redes sociales.

Esto es lo que puedes esperar de Marketing Hub Professional:

@ Formularios: Marketing Hub Professional ofrece campos dependientes y campos inteligentes.
Los campos dependientes solo se muestran cuando se da una respuesta especifica, y los
campos inteligentes solo se muestran la segunda vez que un contacto completa un formulario.
Ademas, puede establecer un seguimiento personalizado y enriquecer tu base de datos,
solicitando campos diferentes cada vez que alguien establece contacto con tus activos
digitales.

@ Marketing por correo electrénico: con la licencia Professional, puedes enviar hasta 10 veces
la cantidad de contactos de marketing en tu CRM cada mes. Ademas de eso, tienes acceso a
contenido inteligente que te permite personalizar partes enteras de contenido, el administrador
de disefo que te permite crear tu propio disefo, correo electrénico de blog / RSS para que
siempre envie actualizaciones de blog por correo electrénico, pruebas A / B y envio basado en
la zona horaria del receptor.
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@ Gestion de anuncios: en lugar de un limite de gasto de € 1K, tiene un limite de gasto de €
10K cada mes. También tendras acceso a audiencias de sitios web ampliadas, audiencias de
Facebook y 5 audiencias de listas de contactos sincronizadas diariamente.

@ Segmentacion de listas: con Professional, puedes crear hasta 1000 listas inteligentes y 1000
listas estaticas, sin limitaciones de filtro.

@ Bandeja de entrada de conversaciones: ahora puedes crear hasta 100 bandejas de entrada
compartidas.

@ Chat en vivo: lo mismo que Starter Hub.

@ Bots conversacionales: ademas de las funciones que vienen con la licencia Starter (creacién
de tickets, calificacion de clientes potenciales y reuniones de reserva), también puedes crear
una légica de ramificacién personalizada y una orientacion avanzada.

@ Panel de control: dispondras de 25 paneles de control, cada panel muestra hasta 20 informes.

@ Integracion de Messenger: ademas de las funciones que Starter tiene para ofrecer, también
puedes crear ramificaciones avanzadas de bots de Messenger y tener acceso a informes
avanzados.

@ Propiedades personalizadas: Professional también da acceso a 1,000 propiedades
personalizadas.

@ Aplicaciéon mévil de HubSpot: accede a las herramientas de HubSpot dondequiera que estés
con la aplicacion movil de HubSpot.

@ Informacién sobre el estado del correo electrénico: vea cudl es tu reputacién de envio de
correo electrénico y realiza un seguimiento de la reputacién de envio de correo electrénico a lo
largo del tiempo.

@ Emails de seguimiento de formularios: envia correos electrénicos automaticos después de que
alguien haya completado un formulario (emergente) y comience a nutrir y convertir clientes
potenciales.

@ Paginas de destino: ademas del editor de arrastrar y soltar, las plantillas receptivas y las
funcionalidades de informes, Professional también te proporciona nombres de dominio y
plantillas personalizadas, contenido inteligente, un administrador de disefio para crear sus
propios disefios y pruebas A / B.
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(/] Campaiias de anuncios: en lugar de € 1K'y 2 audiencias, obtendras 5 audiencias y un limite de
gasto de € 10K en tus campanias de publicidad online.

@ Monedas: puedes agregar hasta 30 monedas diferentes a tu cuenta de HubSpot.
(/] Blog: tendras tu blog integrado en HubSpot, con todas las funcionalidades completas.

Q SEO: obtén recomendaciones y optimizaciones para mejorar tu SEO. HubSpot identifica
problemas de SEO en tu sitio web y te enseila cdmo optimizar tus paginas para obtener mas
trafico organico.

(/] Estrategia de contenido: crea grupos de temas en materias que se vinculen a sus paginas
pilares (paginas expandidas sobre uno de sus temas principales). Asi es como ayudas a los
motores de busqueda a rastrear tu sitio web y demostrar que eres un experto en esta area.

(/] Integracion de la consola de busqueda de Google: esta integracion muestra todo lo que la
consola de busqueda de Google ve en tu sitio web directamente dentro de HubSpot, como
clasificacion, consultas de busqueda relacionadas, impresiones y tasa de clics.

Q CTA: Professional te proporciona llamadas a la accién. HubSpot te permite personalizar,
realizar pruebas A / B y realizar un seguimiento de los resultados de estas llamadas a la
accion, para que puedas guiar a tus visitantes hacia el contenido correcto rapidamente y los
visitantes puedan realizar conversiones mas rapidamente.

Q Informes de comparacion de correo electrénico: compare el rendimiento de hasta 10 correos
electronicos diferentes.

Q Eventos de optimizacién de anuncios: cree eventos que sincronizaran los cambios en las
etapas del ciclo de vida con sus cuentas publicitarias para optimizar la entrega de sus
anuncios en las redes. Professional te permite crear hasta 5 eventos sincronizados.

Q Redes sociales: conecta tus canales de redes sociales a tu cuenta de HubSpot y publica tus
actualizaciones mas recientes directamente desde HubSpot. HubSpot Professional te permite
conectar hasta 50 cuentas sociales y publicar y programar 10,000 actualizaciones cada mes.
Puedes programar una publicacién hasta 3 afos por adelantado. Professional no incluye
YouTube.

@ Automatizacion de marketing: jEmpiece con la automatizacion de marketing! Automatice

tareas, correos electronicos, publicaciones en redes sociales y anuncios. Marketing Hub
Professional te permite crear 300 flujos de trabajo.
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(/] Integracion con Salesforce: si ya estas usando Salesforce, puedes mantener tus datos
sincronizados con HubSpot usando esta integracién. Professional brinda acceso hasta 1,000
asignaciones de campo, 10,000 propietarios de Salesforce y 1 cuenta.

@ contenido inteligente: el contenido inteligente te permite comenzar con la personalizacion.
Personaliza tu sitio web y correos electronicos utilizando criterios para mostrar otro contenido
a los segmentos de un grupo objetivo.

@ contacto crear atribucién: veras qué tacticas de marketing y equipos crearon la mayor
cantidad de contactos. Puedes medir hasta 4 modelos de atribuciéon multitactil diferentes y
realizar un seguimiento de 10.000 interacciones de contacto registradas.

@ Pruebas A / B: descubre qué contenido y disefio funcionan mejor con tu publico objetivo y
prueba las paginas de destino y tu sitio web para ver cual funciona mejor.

(/] Alojamiento de video: aloja y administra archivos de video en HubSpot. Puedes incrustar
videos en las paginas de su sitio web o colocarlos en publicaciones sociales. Agregue CTA 'y
formularios a tus videos y guia a los espectadores a la pagina correcta y llévalos a convertir
con mayor facilidad.

(/] Equipos: organiza a tus usuarios en equipos segun la region, la unidad de negocio, la linea
de productos, etc. Asigna activos de marketing y registros de bases de datos a los equipos.
También obtendras informes periddicos sobre el rendimiento del equipo. Professional te
permite crear hasta 10 equipos.

Q Informes personalizados: Marketing Hub Professional permite crear tus propios informes, por
lo que solo veras los datos que necesitas y mejoraras tu marketing. Obtendras acceso a 100
informes personalizados.

Q Contacto de puntuacion: crea criterios para puntuar a tus contactos en funcién del
comportamiento deseado, tales como la descarga de un libro electrénico, rellenando un
formulario de contacto, la apertura de un boletin de noticias, y cualquier otra actividad de
marketing. Con la puntuacién de contactos, realiza un seguimiento de tus contactos, sabras
qué tan interesados estan en tu empresa y, por lo tanto, si estan listos para comprar. Marketing
Hub Professional te permite establecer 5 propiedades de puntuacién.

Q Puntuacidn de la empresa: lo mismo que la puntuacién de los contactos, pero también para
las propiedades de la empresa y los objetos asociados, como contactos y acuerdos. Con
Professional, puedes crear hasta 5 propiedades de calificacidon de empresas.

Q Campanas: agrupa piezas especificas de contenido en una campafia y veras como tus
paginas de destino, publicaciones de blog, CTA y mas contribuyen a lograr tus objetivos. Con
Professional, puedes crear hasta 1,000 campafias.

Q Propiedades calculadas: crea ecuaciones personalizadas para realizar un seguimiento de tu
base de datos de contactos en expansion.

@ Anilisis del trafico del sitio web: veras cémo funcionan tu sitio web y tus paginas de destino
con filtros como la tasa de rebote, el tiempo promedio en la pagina y mas.

@ Personalizacion de registros: agrega secciones adicionales a tus registros de contacto,
empresa, negocio y ticket. Con Marketing Hub Professional, puedes agregar hasta 20 vistas
personalizadas por tipo de objeto.

@ Herramientas de ABM: comienza con el marketing basado en cuentas y tendras acceso a un
panel que muestra todas las cuentas objetivo.

Q Asistencia telefénica: llama al equipo de asistencia técnica de HubSpot si necesitas ayuda.
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Funciones Marketing Hub Enterprise

Para los grandes de nosotros que queremos ir un poco mas allg, esta el Marketing Hub Enterprise.
En este Hub, puede comenzar con todo lo que Professional tiene para ofrecer. También
desbloquea funciones como la puntuacion predictiva de clientes potenciales, la segmentacion
basada en acciones especificas y comienza a utilizar YouTube. Ademas de eso, la funcion de
inicio de sesion unico hace que tu HubSpot sea mas seguro y mas accesible para iniciar sesion.

Esto es lo que Marketing Hub Enterprise tiene para ofrecerte:

@ Formularios: lo mismo que Marketing Hub Professional.

@ Marketing por correo electrénico: ahora puedes enviar hasta 10 veces la cantidad de
contactos de marketing que tienes en tu CRM de correos electronicos. Con Enterprise, puedes
insertar varios pies de pagina CAN-SPAM y establecer limites de frecuencia de envio, para que
tus suscriptores nunca se molesten con sus correos electrénicos. jMenos es mas!

@ Gestion de anuncios: Enterprise tiene un limite de gasto de € 30K; también te permite crear
hasta 15 audiencias de listas de contactos ademas de las audiencias ampliadas del sitio web y
las audiencias similares a Facebook.

@ Segmentacion de Listas: puedes crear 1500 listas inteligentes y 1500 listas estaticas.

@ Bandeja de entrada de conversaciones: al igual que Professional, puedes crear hasta 100
bandejas de entrada compartidas.

@ Chat en vivo: lo mismo que el Starter Hub.

@ Bots conversacionales: ademds de las funcionalidades de Professional (creacién de tickets,
soporte, calificacion de clientes potenciales y l6gica de ramificacion personalizada), Enterprise
permite codificar tus propios bots y crear webhooks.

@ Tablero: enterprise permite crear 50 tableros, cada uno con hasta 20 informes.

@ Integracion de Messenger: ahora puedes crear tus propios fragmentos de cédigo para
desarrollar acciones unicas de bot de Messenger.

@ Propiedades personalizadas: al igual que Starter y Professional, puedes crear hasta 1000
propiedades personalizadas.

@ Aplicacion moévil de HubSpot: accede a las herramientas de HubSpot dondequiera que estés
con la aplicacion movil de HubSpot.

@ Informacidn sobre el estado del correo electronico: veras cual es tu reputacion de envio de
correo electrénico y realiza un seguimiento de la reputacién de envio de correo electrénico a lo
largo del tiempo.

@ Emails de seguimiento de formularios: envia correos electrénicos automaticos después de
que alguien haya completado un formulario (emergente) y comienza a nutrir y convertir clientes
potenciales.

@ Paginas de destino: ademas de las funcionalidades de Professional, también utiliza otros
métodos de prueba.

@ Reorientacion de anuncios: al igual que la administracién de anuncios, Enterprise permite
crear 15 audiencias de listas de contactos y un limite de gasto de hasta 30K cada mes.
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@ Monedas: enterprise permite agregar hasta 200 monedas diferentes.

@ Blog: lo mismo que Professional.

@ SEO: lo mismo que Professional.

@ Estrategia de contenido: igual que profesional.

@ Integracion de la consola de busqueda de Google: igual que Professional.
@ CTA: Igual que profesional.

@ Informes de comparacion de correo electronico: compara el rendimiento de hasta 10 correos
electronicos diferentes.

@ Eventos de optimizacion de anuncios: crea eventos que sincronizaran los cambios en las
etapas del ciclo de vida con las cuentas publicitarias para optimizar la entrega de sus anuncios
en las redes. Enterprise permite crear hasta 15 eventos sincronizados.

@ Redes sociales: ahora puedes conectar hasta 300 cuentas de redes sociales y publicar hasta
10,000 actualizaciones cada mes. YouTube también esta incluido.

@ Automatizacion de marketing: hasta 1000 flujos de trabajo.

@ Integracion de Salesforce: lo mismo que Professional.

@ Contenido inteligente: igual que profesional.

@ Contacto crear atribucion: veras qué tacticas de marketing y equipos crearon la mayor
cantidad de contactos. Puede medir hasta 4 modelos de atribucion multitactil diferentes y
realizar un seguimiento de 10.000 interacciones de contacto registradas.

@ Pruebas A / B: lo mismo que Professional.

@ Alojamiento de video: las mismas funcionalidades que Professional.

@ Equipos: hasta 300 equipos y jerarquias en sus equipos.

@ Equipos jerarquicos: organiza a los usuarios dentro de cada equipo en funcién del equipo,

la regidn, la unidad de negocio, la marca o cualquier otra dimension, para que se adapte a la
forma en que funciona tu negocio.
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@ Informes personalizados: hasta 500 informes personalizados.
@ Puntuacion de contactos: 25 propiedades de puntuacion de contactos.
@ Compaiiia de puntuacion: 25 propiedades de puntuacion empresa.

@ Puntuacion predictiva de clientes potenciales: automatiza el proceso de puntuacion y realiza
predicciones para saber qué clientes potenciales pueden ser interesantes.

@ Campaiias: Lo mismo que Professional.
@ Propiedades calculadas: hasta 200 ecuaciones.
@ Analisis de trafico del sitio web: lo mismo que Professional.

@ Personalizacion de registros: con Professional, solo puede cambiar y agregar secciones a los
disefios de sus registros. Enterprise permite crear tus propios disefios.

@ ABM: Lo mismo que Professional.

@ Objetos personalizados: guarda casi cualquier dato ademas del contacto estandar, empresa,
trato y tickets, con objetos personalizados. Puedes crear hasta 10 objetos diferentes y crear
500.000 registros.

@ Pruebas adaptativas: comienza con la inteligencia artificial y el aprendizaje automatico para
automatizar y mejorar el proceso de prueba. Puedes crear hasta 5 variaciones diferentes.

@ Roles de usuario: otorga a cada usuario su propio rol y permisos.

@ Permisos sociales: define qué usuarios pueden publicar actualizaciones sociales y quiénes
solo pueden ver o crear.

@ Activadores de eventos personalizados: establece tareas automaticamente cuando los
visitantes realicen acciones especificas en su sitio web.

@ Integracién de YouTube: veras cdmo funcionan tus videos de YouTube directamente desde su
cuenta de HubSpot.

@ Atribucion de ingresos multitactil: veras qué tacticas y equipos de marketing generan mas
ingresos en todos los canales. Puedes crear 6 modelos de atribucion multitactil para obtener
ingresos y realizar un seguimiento de hasta 10,000 interacciones de contacto.

@ Webhooks: un webhook te permite pasar informacién de tu cuenta de HubSpot a otras
aplicaciones web para colaborar con fluidez. Con los webhooks, basicamente integra HubSpot
con su software externo, algo para lo que hemos creado una APl de HubSpot. Esta API de
HubSpot permite que MODX CMS y HubSpot colaboren y se mejoren entre si.

@ Inicio de sesion unico: el inicio de sesién Unico facilita a los usuarios el inicio de sesion en su
cuenta al tiempo que mejora la seguridad.

@ Asistencia telefénica: llama al equipo de asistencia técnica de HubSpot cuando necesites
obtener una respuesta rapida a tus preguntas.

HubSpot sigue cambiando, actualizando y expandiendo sus funcionalidades, por lo que puede
suceder que las funcionalidades que se muestran arriba no estén disponibles para ciertos planes
o que los planes hayan cambiado. Intentamos mantener esta informacién actualizada para que no
se pierda ninguna funcién.
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Complementos de Marketing Hub

Ademas de los diferentes planes dentro del Marketing Hub, HubSpot también ofrece la posibilidad
de agregar mas contactos y elegir entre varios complementos. Estos complementos amplian aun
mas tu cuenta de HubSpot con funcionalidades adicionales.

Los complementos de Marketing Hub son:
@ Informes: aumenta la cantidad de paneles a 300 y cree hasta 3000 informes personalizados.

0 Anuncios: aumenta el limite de inversion publicitaria a $ 50 mil y cree hasta 50 audiencias
adicionales.

0 SSL personalizado: el plan Professional y Enterprise viene con un certificado SSL que otorga
seguridad en linea a los visitantes de la web. Este SSL personalizado es un SSL premium que
permite realizar personalizaciones adicionales.

0 API: aumenta el volumen de llamadas de la API entre tu cuenta de HubSpot y los servicios
integrados a 1,000,000 de llamadas por dia.
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Como te puede ayudar Marketing Hub
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¢Quieres conocer HubSpot,
una plataforma CRM creada no ensamblada?

HubSPDL o) (g

TECNICO / CONSULTORIA FORMACION
INTEGRACIONES

Juan Carlos Muiioz
Consultor Comercial
especialista en CRM

juancarlos.munoz@nunsys.com

nunsys.com

-/l Agenda una reunion



https://www.youtube.com/watch?v=zyLTpqUwbkM
https://www.nunsys.com
https://tupartnertecnologico.nunsys.com/meetings/juancarlos-munoz1
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